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JORNAL RIBEIRAQ

ECONOMIA

MERCADO IMOBILIARIO

Construtoras
apostam no
mercado da
curta locacao

Setor imobiliario registra aumento
na procura de compradores de outras cidades;
aposta é de retorno de até 1,2% ao més

DA REDAGAO

Polo de desenvolvimen-
to do interior, principal-
mente quando o assun-
to é agronegobcio, Ribei-
rao Preto tem atraido cada
vez mais familias, profis-
sionais e investidores em
busca de qualidade de vida
e boas oportunidades de
negocios. E o mercado imo-
bilidrio tem “sentido” esse
movimento, com uma ten-
déncia: unir o 1til ao agra-
davel na compra, juntan-
do potencial de valorizacao
com receitas de locacgio de
curta temporada e utiliza-
¢do pelos donos em deter-
minados periodos do ano.

Nao por outro moti-
vo, uma série de empre-
endimentos com foco em
aluguel de curta duracao

aguardam lancamento na
cidade. A intencao é ofere-
cer retorno de até 1,2% ao
més e potencial de valori-
zacdo estimado em até 10%
ao ano.

Esse crescimento tem
impulsionado o merca-
do imobiliario local, com
destaque para a procu-
ra por imodveis de médio e
alto padrao por pessoas de
fora da cidade. E o caso do
empresario Thiago Nobile,
que comprou recentemente
um apartamento na cidade.

Segundo ele, a decisdao
por morar em Ribeirao par-
tiu justamente de enxer-
gar um investimento segu-
ro e com grande potencial
de valorizagdo. “A cidade
estd em pleno crescimento,
com infraestrutura so6lida e
demanda constante, o que

torna o mercado imobili-
rio local bastante promis-
sor no longo prazo.”

SENSIA E CRESCIMENTO

Segundo dados do Cen-
so IBGE (Instituto Brasilei-
ro de Geografia e Estatis-
tica), divulgado em 2022,
a populagdo da cidade era
de 698.642 habitantes. Ja
em 2024, a estimativa da
entidade apontava para
728.400 moradores, um
aumento de mais de 4% no
periodo.

E o mercado deve seguir
aquecido. Exemplo é a Sen-
sia, que lancou, em 24 de
junho, o Sensia Fiusa View,
que contara com opc¢oes de
unidades a partir de 58,82
m2, todas com 2 dormito-
rios, suite e varanda gour-
met. Sao 1.456 unidades

habitacionais, com o metro
quadrado na casa dos R$
7,2 mil.

A MRV&CO, da qual a
Sensia € integrante, ja ini-
ciou as obras de interliga-
cdo da Avenida Heraclito
Fontoura Sobral Pinto, no
bairro Guaporé, com a Ave-
nida Professor Joao Fiusa,
na regido do Olhos D’Agua,
investindo R$ 3,5 milhoes
em infraestrutura e urbani-
7acao.

“O Sensia Fiusa View
nasce para quem busca
conexao com a paisagem
e exclusividade, sem abrir
mao da praticidade, em um
local de facil acesso, proxi-
mo a supermercados, par-
que, shopping center e
escola”, destaca Luis Felipe
Monteiro, diretor comercial
da MRV&CO.

Copema tem empreendimento no RibeiraoShopping

Em meados de junho,
a Copema anunciou o que
foi divulgado como o pri-
meiro empreendimento de
Ribeirao Preto com foco no
mercado de locacao de cur-
ta temporada. Eis o atrativo
ofertado pelo World Trade
Center (WTC) Ribeirao Pre-
to, parceria entre a Copema
Empreendimentos e a Mul-
tiplan, que prevé um com-
plexo multifuncional com

torres residenciais, comer-
ciais, hotelaria e servicos de
saude integrados ao centro
comercial.

A construcao ocorrera
em uma area de mais de
11 mil metros quadra-
dos, em frente ao Carre-
four. Com preco médio
de R$ 14 mil por metro
quadrado, as unidades
custarao entre R$ 500
mil e R$ 1,4 milhao.

A previsao ¢é que as tor-
res residenciais sejam lan-
cadas ainda este ano, com
as comerciais previstas
para o préximo, conforme
a resposta do mercado. Ao
todo, o projeto prevé 398
apartamentos residen-
ciais, cerca de 100 salas
comerciais e lajes corpo-
rativas de até 600 metros
quadrados.

A primeira etapa envolve

duas torres residenciais: o
WTC Stay, com apartamen-
tos compactos de 38 m2 a
60 m2, e 0o WTC Living, com
unidades de 85 m2 a 100
m2. “Nesse cenario, e pelas
projecoes, nao € impossi-
vel trabalharmos com uma
valorizacdo que pode chegar
a até 10% ao ano”, afirma o
diretor da Copema, Augus-
to Collaco, responsavel pelo
empreendimento.

DIVULGAGAO

PERPLAN
APOSTA EM
CRESCIMENTO

A Perplan Incorporacao,
empresa sediada em
Ribeirdo Preto, com mais
de 15 empreendimentos
langados no municipio, é
uma das empresas que
buscam aproveitar este
novo fildo. E aposta na
capacidade de atracdo da
cidade.

“Temos percebido um
aumento na procura de
clientes de outras cidades,
que buscam em Ribeirao
uma combinacao dificil de
encontrar: infraestrutura
completa, boa mobilidade,
segurancga e um estilo
de vida mais tranquilo”,
afirma Rafael Batista,
diretor de Incorporacao
da Perplan, empresa que
completa 25 anos de
atuacao na cidade neste
ano.

“Acompanhamos de
perto esse movimento
e investimos em
projetos que aliam
design contemporaneo,
sustentabilidade e
localizacao estratégica,
atentos ao perfil de quem
chega de fora e busca se
estabelecer com conforto e
seguranga”, complementa
Batista.

RETRAGAO

Pesquisa aponta queda em locacoes

O mercado imobiliario
da regido de Ribeirdo Pre-
to revelou queda tanto nas
vendas quanto nas locagoes
de imoveis usados no més
de maio. Segundo levanta-
mento do Conselho Regio-
nal de Corretores de Imo-
veis de Sdo Paulo (CRE-

CISP), as vendas cairam
13,04% na comparacao com
abril, e as locacoes tiveram
retracdo de 11,11% no mes-
mo periodo.

No acumulado de 2025,
o setor registra quedas de
18,76% nas vendas e 13,90%
nas locacoes, refletindo

um mercado que passa por
ajustes diante do atual cena-
rio econdmico, com alta dos
juros e reducdo da oferta de
crédito.

A maior procura foi por
imoveis de até dois dormito-
rios, tanto nas casas quanto
nos apartamentos, com are-

e vendas em maio

as uteis de até 50 m2, o que
reflete uma busca por mora-
dias mais compactas e eco-
nomicas.

O presidente do CRE-
CISP, José Augusto Viana
Neto, avaliou que o merca-
do imobiliario de Ribeirao
Preto, mesmo passando por

um periodo de ajustes, man-
tém-se resiliente. “O forte
volume de investimentos na
cidade deve estimular uma
recuperacdo gradual, tanto
nas vendas quanto nas loca-
¢oes, com foco na expansao
das periferias e em imoveis
de médio padrao”, avalia.



