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o SETE ESTRATÉGIAS PARA 
TRANSFORMAR 

networking 
EM RESULTADOS 
E PARCERIAS DE NEGÓCIOS

Conexões intencionais formam ecossistemas  
que impulsionam negócios e estruturam resultados escaláveis

Dados do Boletim Focus, 
divulgado semanalmen-
te pelo Banco Central, indi-
cam que a projeção de cresci-
mento do PIB brasileiro para 
2025 está em 2,09%. Em um 
cenário de retomada mode-
rada da economia, redes de 
apoio e colaboração estratégi-
ca podem ser determinantes 
para que pequenos e médios 
empresários avancem com 
mais segurança.

Além disso, um levanta-
mento da FGV-Eaesp mos-
tra que empresas com forte 
engajamento em redes e asso-
ciações empresariais têm até 
35% mais chances de inovar 
em processos e produtos. Para 
Fernanda Tochetto, psicóloga 
com mais de 24 anos de expe-
riência em educação empresa-
rial, essa estatística confirma 
a importância de ambientes 
como estes. “Os líderes preci-
sam estar preparados para a 
economia real, com consciên-
cia estratégica e capacidade de 
agir a partir das conexões que 
criam”, ressalta.

A construção de cone-
xões no ambiente empresa-
rial deixou de ser uma prá-
tica ocasional para se con-
solidar como uma estratégia 
estruturada e intencional de 
crescimento. No Brasil, 68% 
dos empreendedores afir-
mam que o networking é um 
dos principais responsáveis 
pela geração de novos negó-
cios, segundo levantamento 
do Sebrae. “Quando aplicado 
com método, o relacionamen-

to pode impactar diretamente 
o faturamento e a escalabili-
dade das empresas”, destaca.

Especialista na forma-
ção de líderes e no desenvol-
vimento de ecossistemas de 
negócios, Tochetto afirma 
que conexões bem direcio-
nadas são diferenciais com-
petitivos. “Iniciativas  bem-
-sucedidas não se constroem 
sozinhas. O poder das cone-
xões certas faz toda a diferen-
ça para estruturar um cresci-
mento sustentável”, pontua. 
Empresas com atuação ati-
va em redes de colaboração 
têm mais chance de ampliar 
sua capacidade de inovação e 
conquistar novos mercados.

Fernanda recomenda que 
um grupo de networking deve 
ter como foco a criação de um 
ambiente que favorece a tro-
ca qualificada entre empresá-
rios e especialistas de diferen-
tes setores. A estratégia não é 
apenas reunir pessoas, mas 
sim construir um ecossiste-
ma onde as relações geram 
impacto real nos negócios — 
desde a aceleração de resulta-
dos até a criação de novos pro-
dutos e serviços em parceria.

A construção de vínculos 
genuínos em ambientes de 
networking empresarial exi-
ge mais do que trocas de car-
tões e apresentações rápidas. 
O verdadeiro impacto dessas 
conexões acontece quando há 
intencionalidade, consistên-
cia e entrega de valor mútuo. 
“Relacionamentos estratégi-
cos são construídos com base 
na confiança, na escuta ativa 
e na disposição de contribuir 
antes de esperar retorno”, 
afirma a especialista.

Para empresários e profis-
sionais que participam desses 
grupos, o desafio é transfor-
mar cada encontro em uma 
oportunidade de gerar valor 
— seja por meio de colabo-
rações comerciais, mento-
rias compartilhadas ou tro-
cas de experiências que levem 
a soluções concretas para 
seus negócios. A força dessas 
redes está na qualidade das 
relações e no quanto os mem-
bros estão dispostos a crescer 
juntos.

A ESPECIALISTA DÁ SETE DICAS PARA CRIAR RELAÇÕES 
ESTRATÉGICAS EM GRUPOS DE NETWORKING EMPRESARIAL:

SEJA  
INTENCIONAL
VÁ AOS ENCONTROS COM OBJETIVOS 
CLAROS — SABER O QUE PROCURA 
E O QUE PODE OFERECER FACILITA 
CONEXÕES ALINHADAS AO SEU 
PROPÓSITO.

OUÇA MAIS  
DO QUE FALE

DEMONSTRE INTERESSE GENUÍNO 
PELOS DESAFIOS E METAS DOS 

OUTROS MEMBROS ANTES DE 
APRESENTAR SUA PROPOSTA.

COMPARTILHE 
CONHECIMENTO

OFEREÇA SUA EXPERIÊNCIA SEM 
ESPERAR ALGO EM TROCA DE 

IMEDIATO; ISSO GERA AUTORIDADE 
E RECONHECIMENTO NO GRUPO.

CULTIVE  
A CONSTÂNCIA
RELAÇÕES ESTRATÉGICAS 
SE CONSTROEM NO TEMPO; 
PARTICIPE ATIVAMENTE DAS 
REUNIÕES E MANTENHA 
CONTATO COM FREQUÊNCIA.

BUSQUE 
COMPLEMENTARIDADE
PROCURE SE CONECTAR COM 

PESSOAS QUE ATUAM EM ÁREAS 
DIFERENTES DA SUA, MAS 

QUE POSSAM COLABORAR EM 
SOLUÇÕES CONJUNTAS.

MOSTRE  
RESULTADOS
COMPARTILHAR CASES DE 
SUCESSO REFORÇA SUA 
CREDIBILIDADE E AJUDA OUTROS 
EMPRESÁRIOS A ENXERGAREM 
POSSIBILIDADES DE PARCERIA. GENEROSIDADE 

ESTRATÉGICA
INDIQUE PROFISSIONAIS, CONECTE PESSOAS 

E CELEBRE CONQUISTAS ALHEIAS — ESSA 
POSTURA AMPLIA SEU CAPITAL RELACIONAL E 

FORTALECE A REDE COMO UM TODO.
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